Vi spger en erfaren Account Manager med et
steerkt drive og hgjt ambitionsniveau

Vores forretning vokser hurtigt i disse ar og derfor sgger vi steerk kommerciel B2B profil til at hjalpe os med at
vaekste forretningen pa Sjeelland. Personen vi leder efter, kommer til at spille en central rolle i at styrke og
udvikle vores relationer til kunder og samarbejdspartnere.

Har du erfaring med B2B og mener du, at baeredygtig gkonomi er vejen frem for en bedre fremtid? Har du en zegte
interesse i at sikre en fremragende kundeoplevelse? Sa har du netop sagt ja til de vigtigste kriterier for at komme i
betragtning som vores nye Account Manager - og dermed blive en aktiv spiller i vores fortsatte veekst pa Sjeelland.

Om jobbet

Techem Danmark A/S handterer tekniske Igsninger og servicelgsninger i forbindelse med udarbejdelsen af
fordelingsregnskaber for el, vand og varme til udlejere og administratorer i ejendomsbranchen. De primaere kunder
er boligselskaber, boligadministratorer, ejendomsejere/boligudlejere og VVS-branchen. Du bliver en del af en
velfungerende salgsafdeling, hvor du sammen med dine kolleger udggr et ambitigst og positivt team. Dit ansvar
bliver at skabe vaekst hos savel nye som eksisterende kunder pa Sjaelland. Du far ogsa et taet samarbejde med dine
kollegaer i Arhus, hvor hovedkvarteret er.

Ansvarsomrader
Dine vigtigste opgaver lyder saledes:
e Servicere og szlge til eksisterende og nye kunder med stort markedspotentiale
e Spotte nye projekter og forfglge disse gennem alle byggeriets faser
e Skabe kontakt til ejer/administrator, radgivere og installatgrer
e Veare en aktiv teamplayer i salgs teamet

Vi forventer

e Du errutineret i MS Office

e Du har min 5 ars erfaring med B2B salg

e Du kan arbejde selvsteendigt, overholder deadlines, fglger op pa tingene, og have mange bolde i luften pa
samme tid

e Du er udadvendt, nysgerrig og har lyst til at arbejde med opsggende salg

e Duerenteamplayer

e Du tager ejerskab for dine opgaver, og du stortrives i et til tider hektisk miljg, hvor du har bred kontaktflade
til bade kunder, salgere og teknisk personale



Vi tilbyder
e Attraktiv Ienpakke i overensstemmelse med din erfaring og kvalifikationer.
e Bilordning
e Gode muligheder for udvikling af karriereudvikling og forfremmelse i virksomheden.
e Omfattende onboarding program sa vi sikrer, at du kommer grundig ind i vores forretning.
e Engagerende arbejdsmiljg i en virksomhed med globale ambitioner og betydelige veekstmuligheder.
e Beliggenhed/kontor: Kgbenhavn samt mulighed for hjemmekontor.

Sadan sgger du

Denne rekruttering bliver varetaget af ORDO Recruitment. Hvis du har spgrgsmal, er du velkommen til at kontakte
Niels Mgller Nielsen pa telefon +45 2620 8020. Send din ansggning og CV til niels@ordorecruitment.com.
Deadline for ansggningen er fredag den 16. august 2024.

Om Techem

Techem Danmark er en international virksomhed med mere end 75 ars erfaring og 110 ansatte i Danmark. Vi har et
teet samarbejde med vores afdeling i Norge og er en del af en international koncern med mere end 4.500 ansatte.
Vores nordiske hovedkontor ligger i Aarhus.

Vi er fgrende indenfor tradlgs og aben maling af energi- og vandforbrug, samt digital fordeling af tilhgrende
omkostninger i ejiendomme. Vi er en professionel partner, der tilbyder innovative lgsninger. Vi foretager salg og
installation af tekniske Igsninger til individuel forbrugsmaling, og udarbejder vand- og energiregnskaber med
tilhgrende online Igsninger.

Techem har fokus pa baeredygtig anvendelse af vores feelles vand- og energiressourcer, og har et klart mal om at
bidrage hertil i trad med FN’s klimamal. Laes mere om os pa techem.dk
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